Cegid ACOdemy Negdcio e Estratégia

Subarea de Formacgao Mercado Modalidade® Duragao’

Marketing e Vendas Global Virtual Classroom 12h00

Conteudo Programatico

Estratégia Digital para Contabilistas e
Empresas de Contabilidade

Pré-requisitos Destinatarios

n/a Gestores de empresas de
Contabilidade, Técnicos Oficiais
de Contas, Técnicos de Contas,
Operacionais da area de
Contabilidade e Financas,
Contabilistas em geral.

Enquadramento e Objetivos

A gestdao do Marketing Digital € um dos pontos centrais da estratégia de negodcio de qualquer
empresa, de qualquer ramo de atividade e a area da Contabilidade nao é excecao. Desde a angariagcdo
de clientes, ao relacionamento e sua retencao, o Marketing Digital apresenta-se com ferramentas que
ajudam as empresas a otimizarem recursos e a amplificar a sua mensagem, melhorando os seus
resultados de negdcio. Neste curso, os participantes terdo a oportunidade de adquirir conhecimentos
aprofundados na area de Marketing Digital ao mesmo tempo que definem a estratégia para o
negdcio que representam. O output desta formacgdo é o plano de Marketing Digital para a empresa,
pronto a ser implementado.

Todos os participantes terdo ainda acesso a Th de sessdo de consultoria / mentoria com o formador,
com o objetivo de validar o plano de Marketing Digital definido durante a formacao.

No final deste curso, cada participante tera a oportunidade de:
o Definir a sua estratégia de Marketing Digital

o Definir objetivos de negdcio com a influéncia do Marketing Digital
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e Conhecer como definir um plano de conteldos digitais

e Conhecer as melhores praticas de gestdo das Redes Sociais da empresa
e Explorar ferramentas de |IA para a criagdo de conteudos

e Conhecer estratégias digitais para Angariar, Relacionar e Reter Clientes
e Desenhar o Funil de Vendas e as agdes de progressao

e Conhecer as principais plataformas de publicidade online

e Definir objetivos e formatos para os anuncios

e Lancar uma campanha de publicidade online

e Definir as métricas mais importantes para o negocio

e Configurar as ferramentas de analise essenciais para medir resultados
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cegid Academy

Negocio e Estratégia

Conteudo do curso

Estratégia Digital para Contabilistas e Empresas de Contabilidade

Estratégia de Marketing Digital

A estratégia ao servico do negocio

Objetivos de negocio

Audiéncias atuais e potenciais - Estratégia centrada no cliente

O Business Canvas Model

Conteudo de Marketing e Gestao de Redes Sociais
Importancia do conteudo digital e o seu impacto no negécio
Tipos de conteudos e formatos

Quais as Redes Sociais adequadas ao negdcio

Formatos, frequéncia e Gestao

Calendario editorial

Angariacao, Gestao e Retencao de Clientes
Objetivos da comunicacao digital

Acdes de Angariagao de clientes

Acbes de Relacionamento de clientes

Acbes de Retencao de clientes

O Funil de Vendas

Publicidade online e Analytics
Plataformas de publicidade online
Plano de investimento e Gestao
Ferramentas de analise de dados

Métricas e relatorios

Fecho Curso
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