Cegid ACGdemy Desenvolvimento Interpessoal

Subarea de Formacao Mercado Modalidade® Duracao’

Comunicagao Global Virtual Classroom 07h30

Conteudo Programatico

Consultancy Skills - Apresentacoes com impacto

Pré-requisitos Destinatarios

n/a Gestores, Consultores, Profissionais das areas
de vendas, marketing e comunicagao.

Enquadramento e Objetivos

Esta formacdo pretende dotar os participantes das competéncias necessarias para a realizacdo de
apresentacdes de produto e projetos com impacto.

Principais objetivos:
e Obter a consciéncia do mindset e da sua importancia para apresentar com impacto
e Promover a melhoria da linguagem corporal e variedade vocal na apresentagao
e Desenvolver competéncias na criacao de 6tima estrutura de discurso para apresentacao
e Melhoria da comunicacao em video
e Desenvolvimento de competéncias na criacdo de mensagens impactantes

e Dar a conhecer a importancia do storytelling para a criacdo de apresentagoes.

* A modalidade e a duragdo poderdo variar em fun¢do do mercado
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Conteudo do curso

Public speaking: o mindset

O momento presente

Os obstaculos: ansiedade e nervosismo
Identidade & Mindset

A visao e o “reason why”

A autenticidade e emocao

O corpo & voz

A postura e a linguagem corporal
A variedade vocal

O uso das maos

O olhar e a expressao facial

A respiracao

A mensagem

Estrutura do discurso: introducao, o desenvolvimento e a conclusao
Sotytelling: poder das estdrias

A definicao de objetivos

Recursos estilisticos: metaforas, repeticao, aliteracdo

A emocgao e o apelo aos sentidos

A preparacao da apresentacao

Organizar a informacao e selecionar o formato de apresentacao/ recurso multimédia adequado
A importancia da gestdo de tempo

A interacdo com a audiéncia

A capacidade de lidar com imprevisto

Dar e receber feedback

A adaptacao ao ambiente digital

A apresentacao de marcas e produtos
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O Pitch de Apresentacao

Fecho Curso
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